GRUNDIG|AKADEMIE

Grundlagen im Vertrieb

In unserem praxisorientierten Grundlagentraining fiir den Vertrieb geben wir Ihnen alle relevanten Basics mit an
die Hand, die Sie fir Ihren Vertriebsalltag bendtigen. Im Vordergrund steht, den Wirkungsgrad im Vertrieb
effizient zu steigern, die richtigen Menschen fiir sich zu gewinnen und langfristig zu halten, sowie passende
Auftrage zu akquirieren. In diesem Seminar werden Sie dafiir mit dem richtigen Einsatz von wertvollen
Werkzeugen vertraut gemacht. Diese erleichtern u.a. die Neukundengewinnung und
Bestandskundenentwicklung. Zudem beschéftigen Sie sich mit den Themen Vertriebspsychologie,
Vertriebsstrategien und der Steuerung im Vertrieb.

Zielgruppe

Geschaftsfuhrende, Vertriebsmitarbeitende, sowie alle, die in vertriebliche Aufgaben einsteigen bzw. diese
leichter meistern wollen.

Ihr Nutzen

Sie lernen, wie Sie leichter die richtigen Auftrage gewinnen.

Sie bekommen grundlegende Einblicke in Strategie und Steuerung des Vertriebs.

Sie erfahren durch den Umgang mit praxisorientierten Werkzeugen, wie Sie den Wirkungsgrad steigern
konnen.

Steigerung von Umsatz, Gewinn und Kundenbeziehung

Methoden

Referenteninput, Plenumsdiskussion, Gruppenarbeiten, sowie direkte Anwendungstibungen

Schwerpunkte

Einflhrung in den Vertrieb

Basics zu Vertriebsstrategien

Grundlagen der Steuerung im Vertrieb

Basispsychologie im Vertrieb

Einfihrung in Neukundengewinnung und Bestandskundenentwicklung

Konkrete Werkzeuge fir eine gewinnbringende Gesprachsfiihrung, wie beispielsweise:
Fragetechniken

Nutzenargumentation
Gespréachsnavigation
Mind Set

Termine

Dauer

1 Tag

9:00 - 17:00 Uhr

Standard-Inhouse-Seminar

Seminar, das ohne Veranderung von Inhalten und Dauer fir eine Gruppe von Teilnehmern gebucht wird. Ort
und Beginn werden individuell abgestimmt.




GRUNDIG|AKADEMIE

2.100,00 EUR (0% USt.)

Bei Prasenzveranstaltungen zzgl. Fahrtkosten und ggf. Ubernachtungskosten. Online ohne weitere Kosten.

inkl. Seminarunterlagen

Zertifikat
Zertifikat der GRUNDIG AKADEMIE

Ansprechpartner

Adina Buhl
Tel: +49 911 95117 251
adina.buhl@grundig-akademie.de

Martin Walgenbach
Tel: +49 911 95117-547

martin.walgenbach@grundig-akademie.de



mailto:adina.buhl@grundig-akademie.de
mailto:martin.walgenbach@grundig-akademie.de

